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PODSUMOWANIE

Handlowiec B2B z 11-letnim doswiadczeniem (materiaty budowlane,
narzedzia). Realizacja planu Srednio 112% przez ostatnie 5 lat, portfel
140 aktywnych klientéw, otwieranie nowych rynkéw od zera.

DOSWIADCZENIE

Regionalny przedstawiciel handlowy - Dystrybutor narzedzi -
2018-obecnie

* Rozwdj regionu od 60 do 140 aktywnych klientéw
e Wzrost obrotu z 2,1 do 5,4 miIn zt rocznie

* Negocjacje kontraktow rocznych, CRM (Pipedrive)

Przedstawiciel handlowy - Hurtownia budowlana - 2014-2018
* Sprzedaz do firm wykonawczych

* Windykacja miekka

WYKSZTALCENIE

Technik handlowiec

UMIEJETNOSCI

prospecting - negocjacje B2B - CRM (Pipedrive, HubSpot) - analiza
marzy - prawo jazdy B

JEZYKI
Angielski B1






